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INFORME INTERPRETACIÓN TEST IPV 

Nombre: Angela 

Sexo: Femenino 

Fecha Aplicación: 03/05/2018 

Fecha Nacimiento: 11/11/2000 

Edad: 18 

 

Ptje. Bruto: 1/ Ptje. Estándar: 1 

Factor  I : Comprensión 

Bajo 

Muestra un sujeto nada empatico y subjetivo en sus relaciones personales, además poco intuitivo 
y sin ninguna capacidad de incorporar un suceso cualquiera a su entorno. 
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Ptje. Bruto: 7/ Ptje. Estándar: 8 

Factor  II : Adaptabilidad 

Alto 

Tiene relación con un sujeto que posee un gran nivel de adaptación a situaciones y personas 
distintas, que es flexible, capaz de desempeñar el papel que le corresponde y  que posee un cierto 
nivel de mimetismo. 

 

Ptje. Bruto: 8/ Ptje. Estándar: 9 

Factor  III : Control de sí mismo 

Alto 

Muestra a un sujeto con un gran control de sí mismo, que sabe administrar su potencial 
intelectual, psicológico y físico, es decir, es una persona organizada, perseverante y que tiene 
habilidad para ocultar sus sentimientos. 

 

Ptje. Bruto: 7/ Ptje. Estándar: 7 

Factor  IV : Tolerancia a la frustración 

Normal 

Tiene relación con un sujeto que en cierta medida soporta las frustraciones, comprende los 
fracasos y se involucra en justa medida en las situaciones en que se ve implicado. 

 

Ptje. Bruto: 9/ Ptje. Estándar: 10 

Factor  V : Combativididad 

Alto 

Señala a un sujeto capaz de introducirse en un conflicto y soportar los desacuerdos, tiene relación 
con una persona porfiada y polémica. 
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Ptje. Bruto: 4/ Ptje. Estándar: 6 

Factor  VI : Dominancia 

Normal 

Indica un sujeto poco dominante, algo persuasivo, pero con algún grado de tendencia a dominar, 
ganar o manipular a los demás. 

 

Ptje. Bruto: 3/ Ptje. Estándar: 5 

Factor  VII : Seguridad 

Normal 

Tiene relación con un sujeto relativamente seguro de sí mismo al que en alguna medida le gustan 
las situaciones nuevas o inesperadas y que tiene alguna capacidad de enfrentarse a riesgos si es 
necesario 

 

Ptje. Bruto: 3/ Ptje. Estándar: 8 

Factor  VIII : Actividad 

Alto 

Indica a un sujeto dinámico y activo físicamente, que no soporta la pasividad e inactividad. 

 

Ptje. Bruto: 6/ Ptje. Estándar: 7 

Factor  IX : Sociabilidad 

Normal 

Tiene relación con una persona con un nivel normal de comunicatividad, convivencia con los 
demás y sensibilidad a la importancia de las relaciones humanas. 

 

Ptje. Bruto: 13/ Ptje. Estándar: 8 

Factor  DGV : Disposición General para la Venta 

Alto 
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Es un índice mas representativo de los buenos vendedores y señala un sujeto que tiene facilidad 
para establecer relaciones con los demás lo que le permite elevar las ventas o persuadir al cliente 
teniendo un control suficiente de si mismo. 

 

Ptje. Bruto: 23/ Ptje. Estándar: 7 

Factor  R : Receptividad 

Normal 

Muestra a un sujeto con un nivel normal de empatía, es decir, con una relativa facilidad de 
adaptarse a situaciones y personas diferentes, lo que implica que cuenta con un moderado control 
de sí y resistencia a la frustración. Es correspondiente con una  venta típica en la actividad 
comercial. 

 

Ptje. Bruto: 19/ Ptje. Estándar: 9 

Factor  A : AGRESIVIDAD 

Alto 

Esta variable dice relación con la capacidad para soportar situaciones conflictivas o provocarlas 
con el fin de ganar, además de una actitud dominante por poder o ascendencia, es decir se asocia 
a sujetos seguros, arriesgados, activos y dinámicos. Tiene relación con un tipo de venta agresivo, 
de apertura de mercado y competitividad ante otros clientes o productos. 

 

 


